UNSER VENTURES - ANGEBOT 2026

EASTWEST
DIGITAL AGENCY OS

Das Al-native Betriebssystem fur East West Models. Vollstandiger
Mediaslide-Ersatz mit Model Portal, Client CRM und Al-Automatisierung
— in eurem Branding, auf eurer Datenbank.

,Let the Booker book. Let the Al do the admin."
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Portfolios, MaRe, Kategorien und Verfigbarkeiten an einem Ort
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Model Database — Portfolio, MaBe, Vollstandigkeits-Score und Ampel-Status flir Polas, MaBe und Pass auf einen Blick.
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01 — AUSGANGSLAGE

Booker-Zeit ist die teuerste Ressource der Agentur

Und sie flieBt heute in Arbeit, die eine Maschine Gbernehmen kann.

East West Models arbeitet heute mit Mediaslide plus vielen manuellen Prozessen: Datenpflege, Pola-Nachforderungen,
Verflgbarkeitsabfragen, Package-Erstellung, Newsletter, Rechnungsvorbereitung, Belegzuordnung. All das kostet Booker-
Zeit, die nicht in Kundengewinnung und Bookings flieBt.

Das Angebot: Ein eigenes, Al-natives Betriebssystem, das Mediaslide vollstandig ersetzt und deutlich dartiber hinausgeht.
Daten werden einmal erfasst und Uberall intelligent genutzt — von der Anfrage Uber Casting, Booking und Reise bis zu
Rechnung, Referenz und Newsletter.

DAS PRINZIP: HUMAN IN THE LOOP

Die Al bereitet vor — Briefs lesen, Models vorschlagen, Rechnungen entwerfen, Belege zuordnen, Newsletter texten.
Freigegeben wird immer von einem Menschen. Keine verbindliche Buchung, kein Vertrag, keine Rechnung
verldsst das Haus ohne Klick eines Bookers.

DIE ANFRAGE KOMMT INS SYSTEM, NICHT INS POSTFACH-CHAOS

Das Agentur-Postfach wird einmalig mit dem System verbunden. Ab dann landet jede Kundenanfrage automatisch
als strukturierter Datensatz im Anfragen-Eingang — ausgelesen, dem Kunden zugeordnet, mit Riickfragen zu dem,
was im Brief fehlt. Der Booker tippt nichts ab, er priift und gibt frei.

WO DIE ZEIT HEUTE HINGEHT — UND WAS BLEIBT

MANUELLE AUFGABE HEUTE STD./WOCHE* IM AGENCY OS STD./WOCHE*

Modeldaten & MaBe pflegen, Polas nachfordern 4,0 Model pflegt selbst im Portal, System 0,5
erinnert automatisch

Anfragen aus dem Postfach erfassen, Models 4,0 Anfrage wird automatisch aus dem 1,0
zusammensuchen verbundenen Postfach gelesen, Al
schlagt Models mit Match-Score vor

Packages bauen und versenden 3,0 Auswahl aus dem Matching — Link in 0,5
Minuten

Verfligbarkeiten abfragen, Doppelbuchungen 3,0 Kalender mit automatischem Konflikt- 1,0

klaren Check

Belege sortieren, Rechnungen vorbereiten 4,0 Al liest Belege, erstellt 1,0
Rechnungsentwurf

Newsletter & Kunden-Follow-ups 2,0  Al-Entwurf aus echten Agenturdaten, 0,5

Booker gibt frei

Summe 20,0 Verbleibend 4,5

~15 Std. ~60 Std. ~11 Mon.

FREI PRO WOCHE* FREI PRO MONAT* BIS PAKET A SICH TRAGT*

*Schatzung auf Basis typischer Agenturablaufe dieser GréBe, nicht gemessen bei East West. Amortisation gerechnet mit 30 €/Std. interner Kosten: ca.
1.800 €/Monat eingesparte Arbeitszeit gegenliber 18.900 € einmalig zzgl. Betrieb. Die tatsdchlichen Werte klaren wir im Discovery-Workshop.



02 — DAS SYSTEM

So sieht das Agency OS aus

Ein System im Look von East West Models — nicht wie generische Agentursoftware.

Alle folgenden Abbildungen zeigen Ansichten des Systems im Branding von East West Models — gleiche Wortmarke,
gleiche Hausfarbe, gleiche Typografie. Kein generisches SaaS-Interface, sondern eine Oberflache, die zur Agentur passt.
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Action Center Inquiries m
Offene Freigaben
Content Doy — Acivenear BeauyEdoral —Houtone  Lookbook 5527 Stdio
w26 Kampagne — 3 Tage
Nichts offen i
Action Center — alle offenen Freigaben, Deadlines und Einreichungen Anfragen-Eingang — jede Anfrage mit Status, Kunde, Shootingdatum
aus dem Model Portal an einem Ort. Der Booker arbeitet und Al-Konfidenz. Nichts geht zwischen Postfach und Kalender verloren.

Entscheidungen ab statt Listen.

Models, Clients, Booki Jaq ° WE:SU”“'_

TERMIN ANLEGEN
Alle Models - Alle Clients A4 Alle Typen
< September 2026 > [ WOCHE

Editorial Produktion ... Editorial Produktion ...

[ Kalender 11:00 Go-See Aurelia...

Fitting — Kastner & V... 10:00 Casting FW26 Go-5ee — VELUR Ath,

Lookbook 5527 — Sh...

Produktionskalender — Bookings, Optionen, Castings, Go-Sees und Sperrzeiten in einer Ansicht, filterbar nach Model, Kunde und Typ.
Doppelbuchungen werden beim Anlegen automatisch erkannt.
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Packages — kuratierte Auswahl als eleganter Link statt PDF-Anhang; Client CRM — Kunden mit Segment, letztem Kontakt und néachster

der Status zeigt, ob der Kunde bereits gedffnet und reagiert hat. Aktion. Inaktive Kunden fallen sofort auf.

Models, Clients, Booki || @ Jreatiaer
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Alle Status v Alle Jobs ~ Alle Models o Alle Zahler g
Deutsche Bahn * 128,90 € .
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rheit 9 ABLEHNEN
Hotel Zoo Berlin - 410,00 €
6-09-21 - Hotel - bezahlt von Model - Lois Kruiswegt - Lookbook $527 — Shooting Tag 1
DB Fernverkehr AG - 128,90 € . EGEBE
26-09-21 - Bahn * bezahlt von Mode! - Ana Colman - Lookbook $52 hooting
ficherhet rreicesen RCIRTED

& Expenses

Al Expense Management — Anbieter, Betrag, Datum und Job werden aus dem Beleg gelesen, jede Position mit Al-Sicherheit. Der Hotelbeleg ist
automatisch als Priifung nétig markiert, weil dieselbe Ubernachtung bereits tiber die Agentur lief — genau die Doppelzahlung, die sonst niemandem
auffallt.



03 — EIN TAG IM SYSTEM

Von der Anfrage zur Rechnung

Beispielhafter Ablauf einer Kampagnenanfrage — durchgehend im selben System, ohne Excel, ohne Mail-Pingpong.

0 Dienstag, 9:12 — die Anfrage kommt an
Das Agentur-Postfach ist mit dem System verbunden. Die Mail wird automatisch erkannt und ausgelesen: Kunde, Shootingtage,
Location, Anzahl Models, Budgetrahmen und Usage — samt Liste dessen, was im Brief fehlt (,Buyout-Dauer nicht genannt").

Niemand tippt etwas ab. Der Booker priift nur, ob alles korrekt ibernommen wurde, und gibt frei.

9:14 — Al Model Matching
Das System durchsucht die gesamte Kartei und schlagt Models mit Match-Score vor, jeweils mit Begriindung (,Why this model?")

und Warnhinweisen, etwa wenn Polas veraltet sind oder der Pass in Klirze ablauft.

9:25 — Package raus
Booker wahlt aus, ergénzt ein Wort zur Auswabhl, versendet einen eleganten Link im East-West-Design. Kein PDF-Anhang, keine

WeTransfer-Links.

11:40 — Hot-Lead-Signal
Der Kunde 6ffnet das Package. Der Booker sieht es live, sieht welche Models geliked wurden — und ruft im richtigen Moment an.

Mittwoch — Option & Booking
1. Option wird gesetzt, das System priift automatisch gegen Doppelbuchungen. Bei Bestatigung erhalten die Models automatisch

Call Time, Location und Ansprechpartner.

Nach dem Job — Spesen & Rechnung
Models laden Belege im Portal hoch, die Al liest Anbieter, Betrag und Datum, ordnet dem Job zu und erkennt Doppelerfassungen.

Der Rechnungsentwurf entsteht automatisch aus Gage, Provision, Buyout und Spesen.

Danach — Referenz & Newsletter

Die Kampagne landet als Referenz im Modelprofil, der Kunde in der Reaktivierungs-Logik. Ein ,,New Face"-Newsletter-Entwurf

inklusive passender Kundenempfehlung liegt zur Freigabe bereit.
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Models, Clients, Booki A : 2

FW26 Kampagne — 3 Tage Berlin

gelegt am 15.09.2(

Ndchster Schritt

£ Inquiries

Pa € IN ARBEIT PACKAGE GESENDET KUNDE HAT GEWAHLT

Eckdaten

Shooting-Daturr 08.10.2026
ocation Berlin, Studio Kreuzberg
Anzahl Mode 3

sschiech female
Altersrange 20-28
Kategorie fashion

Budget 24000

OPTION GEBUCHT ABGESCHLOSSEN ABGESAGT

Verknupfter Client

Maison Lenoir

Schritt 1-2 — Al-Brief-Analyse. Aus der eingefligten Kunden-Mail extrahiert das System Shootingdatum, Location, Anzahl Models, Budget, Usage

und Altersrange — mit Konfidenzwert und einer Liste der Punkte, die der Kunde offen gelassen hat.

o e . o
Beauty Serie — Shortlist = Lois Kruiswegt -
Offentliche Ansicht e
B ‘)W”Ohf) ™ m
Anschreiben
Schritt 3-4 — Package & Hot-Lead. Die Auswahl geht als Link raus; Modelakte. Portfolio, Polas, MaBe, Dokumente, Kalender und Freigaben

das System protokolliert Versand, Offnung und Reaktionen des Kunden. pro Model — inklusive Einladung ins Model Portal zur Selbstpflege.



Castings [ | Bookings [ |
Kommende Castings
Eaitorial Poduiion — Herbststrecke
Casting FW26 Kampagne 4 ; "
Fiting — Kastner & Voge
Go-See Aurela Beauty
Go-See — VELUR Atletics
Lookbook 5527 — Shooting Tag 1
Castings. Slots, Teilnehmer und Ergebnisse — am Casting-Tag direkt Bookings. Optionen und Bestétigungen mit Gage, Provision und Buyout

am Handy abhakbar. je Model — Grundlage fir die spatere Abrechnung.



04 — MODULE

Was gebaut wird

Stufe 1 bildet den kompletten Kern-Workflow ab, Stufe 2 den Ausbau um Marketing, Vertrage und Auswertung.

STUFE 1 — KERN-SYSTEM

WAS ES KANN

VERBESSERUNG GGU.
MEDIASLIDE

Foundation & Sicherheit

Model Database

Model Portal + Self-
Onboarding

Aktualitats-Engine

Client CRM (Client 360)

E-Mail-Anbindung
(Inquiry Capture)

Al Brief-Analyse

Al Model Matching

Packages & Client-
Ansicht

Booking Engine +
Kalender

Casting Management

Al Expense
Management

Billing & Al-
Rechnungen

Al Action Center + Daily
Briefing

STUFE 2 — AUSBAU

Login, 8 Rollen (Admin, Booker, Scout, Accounting, Marketing,
Model, Client), granulare Rechte, Mandantenfahigkeit

Profile, MaBe mit Historie, Portfolio/Polas/Digitals, Dokumente
mit Ablaufdaten, Skills, Rates

Jedes Model pflegt Profil, Fotos, MaBe, Dokumente selbst;
Onboarding-Wizard per Link

Ampel-Status fir Polas / MaBe / Pass; automatische Reminder
mit Eskalation an den Booker

Kunden, Kontakte, Aktivitdten, Segmente, ,nachste Aktion",
Inaktivitats-Erkennung

Agentur-Postfach einmalig verbinden (Google Workspace /
Microsoft 365 / IMAP). Eingehende Anfragen werden automatisch
erkannt, ausgelesen und als Anfrage angelegt — inklusive
Anhangen. Regeln legen fest, welche Postfacher und Absender
erfasst werden

Al extrahiert Kunde, Datum, Location, Models, Budget, Usage;
erstellt Ruckfragen zu fehlenden Punkten. Booker prift die
Ubernahme und gibt frei

Brief — Match-Score pro Model mit Begriindung ,,Why this
model?" und Warnungen

Kuratierte Auswahl als eleganter Link; Kunde liked, kommentiert,
bestatigt

Optionen, Bookings, Drag&Drop-Kalender, automatische Model-
Info (Call Time, Location)

Castings mit Slots, Attendance am Handy abhaken, Feedback,
Ergebnis — ein Klick zur Option

Beleg-Upload — Al liest Anbieter/Betrag/Datum, ordnet Job zu,
erkennt Duplikate

Rechnungsentwurf aus Gagen, Provision, Buyout, Spesen; Al-
Prifung; PDF; Model Statements

Eine Startseite mit allen offenen Freigaben und Deadlines —
Approve / Edit / Reject

DSGVO-konform, EU-Hosting, volle
Datenhoheit

Vollstédndigkeits-Score pro Profil,
alles verknlpft

Booker tippt keine Modeldaten
mehr ein — Model liefert, Booker
gibt frei

Mediaslide erinnert niemanden —
hier bleibt die Kartei von selbst

aktuell

Vollwertiges CRM statt Adressliste

Gibt es in Mediaslide nicht — die
Anfrage ist im System, bevor sie

jemand gelesen hat

Gibt es in Mediaslide nicht

Gibt es in Mediaslide nicht —

Kernstiick des Systems

Hot-Lead-Tracking: Booker sieht
live, wann der Kunde 6ffnet

Automatischer Konflikt-Check
gegen Doppelbuchung

Mobiler Casting-Tag-Workflow

Gibt es so nirgends am Markt

Schnellere, fehlerarmere

Abrechnung

Gibt es in Mediaslide nicht

MODUL WAS ES KANN



Newsletter + Al Segmentierte Verteiler (Fashion, Beauty, VIP ...), Editorial-Templates, Open-/Click-Tracking;
Automation: neues Model freigegeben — ,New Face"-Entwurf inkl. passender Kunden-Empfehlung

Client Reactivation Al erkennt ,,Kunde X hat seit 8 Monaten nicht gebucht" — fertiger Follow-up-Entwurf
Vertrage & E-Signatur Templates mit Auto-Befiillung aus dem Booking, digitale Unterschrift per Link, Ablauf-Reminder

Job Memory + References Jede Kampagne als digitale Akte; automatischer Referenz-Vorschlag flirs Modelprofil;

+ Assets Kampagnenbilder mit Rechte-Management

Scouting Offentliches Bewerbungsformular, Kandidaten-Pipeline, Al-Ersteinschétzung, ein Klick zum Model-
Onboarding

Business Intelligence Dashboards: Umsatz, Bookings, Top-Kunden, Top-Models, Conversion, offene Posten

OHNE AUFPREIS MIT DABEI

Hot-Lead-Tracking — Benachrichtigung, sobald ein Kunde ein Package 6ffnet. - Digitale Sedcard-Links mit
Ansichts-Statistik statt PDF-Anhéangen. - DSGVO als Verkaufsargument — EU-Hosting, Einwilligungen,
Abmeldelinks, Loschkonzept. - White-Label-Architektur ab Tag 1 — das System ist von Beginn an mandantenféhig
gebaut.



05 — EINORDNUNG

Was das einzeln kosten wurde

Marktibliche Preise einer klassischen Software-Agentur (DE, Satze 90-140 €/Std.), wenn jedes Modul einzeln beauftragt

wurde.
Foundation, Auth, Rollen, Mandantenfahigkeit 12.000 - 18.000 €
Model Database inkl. Medienverwaltung 10.000 - 16.000 €
Model Portal + Onboarding + Reminder-Engine 8.000 - 14.000 €
Client CRM 8.000 - 12.000 €
E-Mail-Anbindung mit automatischer Anfragen-Erfassung 7.000 - 12.000 €
Al Brief-Analyse + Model Matching 12.000 - 20.000 €
Packages + Client-Ansicht + Tracking 6.000 - 10.000 €
Booking Engine + Kalender + Castings 15.000 - 25.000 €
Expense-Management mit Al-Belegerkennung 8.000 - 14.000 €
Billing, Rechnungen, Model Statements 10.000 - 16.000 €
Al Action Center + Daily Briefing + Notifications 6.000 - 10.000 €
Newsletter-System + Al-Generator 6.000 - 10.000 €
Vertrége + E-Signatur 5.000 - 8.000 €
Job Memory, References, Asset-/Rechte-Management 6.000 - 10.000 €
Scouting 4.000 - 6.000 €

Summe klassisch - Laufzeit 9-15 Monate, Team aus 3-5 Personen 123.000 - 201.000 €

Warum dieses Angebot einen Bruchteil kostet: Al-gestltzte Entwicklung statt manuellem Coden im Stundensatz-
Modell. Gleiche Funktionalitdt, moderner Stack, ein Ansprechpartner statt Agentur-Overhead.

VERGLEICH MIT MEDIASLIDE

Mediaslide verdffentlicht keine Preise (nur ,,Request a demo"). Marktiiblich fir Agentursoftware dieser Klasse (Mediaslide,
Syngency, Netwalk u. a.): ca. 300 - 800 €/Monat je nach AgenturgréBe und Modulen — Schétzwert, als solcher
gekennzeichnet.

MEDIASLIDE (MIETE) EASTWEST AGENCY OS

Eigentum Nie — Miete auf ewig Gehort East West

Postfach-Anbindung: Anfragen Nein Ja
automatisch erfassen

Al Brief-Analyse & Matching Nein Ja
Automatische Pola-/Dokument-Reminder Nein Ja
Al-Rechnungsentwirfe + Spesen-OCR Nein Ja
Package-View-Tracking (Hot Leads) Nein Ja

Al Newsletter + Kunden-Reaktivierung Nein Ja



Action Center / Daily Briefing Nein Ja

Anpassbar an eure Workflows Kaum Vollstandig

Datenhoheit / EU-Hosting Anbieterabhéngig Ja, eigene Datenbank
White-Label-Weiterverkauf Unméglich Moglich (Option)

Kosten Uber 5 Jahre ca. 18.000 - 48.000 € Miete* 18.900 € einmalig + Betrieb

Bei Mediaslide zahlt East West jedes Jahr weiter und besitzt am

Ende nichts.

Hier entsteht ein eigenes Asset — mit Al-Funktionen, die es dort schlicht nicht gibt.




06 — INVESTITION

Zwei Wege zum System

Alles auf einmal — oder Schritt fiir Schritt mit dem Kern beginnen.

PAKET A — EMPFOHLEN PAKET B — EINSTIEG

KOMPLETT - 18.900 € STARTER - 9.900 €

Alle Module aus Stufe 1 + 2 - ca. 13 Wochen bis 2 Raten a 4.950 € (Auftrag / Go-Live)

Vollausbau

Enthalten: Foundation & Sicherheit - Model Database - Model

RATE FALLIG BETRAG Portal + Self-Onboarding - Aktualitats-Engine + Reminder - Client
CRM - E-Mail-Anbindung + Al Brief-Analyse + Al Model
1. Rate Bei Auftragserteilung 6.300 € Matching - Packages inkl. Hot-Lead-Tracking - Booking Engine +
2. Rate Bei Go-Live Kern-System 6300€ lalender+Castings
Damit ist der Kern-Workflow vollstandig: Anfrage — Al-Matching
3. Rate Bei Abnahme Vollausbau 6.300 €

— Package — Booking. Alles Weitere lasst sich danach einzeln

erganzen.
Enthalten: alle 19 Module, Datenmigration aus Mediaslide (Export

vorausgesetzt), Einweisung des Teams (2 Sessions), 30 Tage
Nachbesserung nach jeder Abnahme.

Ersparnis gegeniiber Schritt-flr-Schritt-Aufbau: 4.500 €

STEP-BY-STEP-ERWEITERUNGEN — NACH DEM STARTER EINZELN BUCHBAR

Finance-Paket: Al-Spesen-Erkennung + Billing + Al-Rechnungen + Model Statements 3.900 €
Al Cockpit: Action Center + Daily Briefing + Notification Engine 2.400 €
Newsletter + Al-Generator + Client Reactivation 2.400 €
Vertrage + E-Signatur 1.900 €
Job Memory + References + Asset-/Rechte-Management + Scouting + Business Intelligence 2.900 €
Starter + alle Erweiterungen 23.400 €

Zum Vergleich: Paket A Komplett 18.900 €

LAUFEND: BETRIEB & INSTANDHALTUNG

Starter: 350 €/Monat - Vollausbau: 500 €/Monat netto (Mindestlaufzeit 12 Monate, danach monatlich kiindbar):

Server & Infrastruktur (Datenbank, Hosting, Storage, Domains, E-Mail-Versand)

Al-API-Kontingent fur den Regelbetrieb (Fair-Use; bei auBergewdhnlichem Mehrverbrauch Abstimmung)

Monitoring, Backups, Sicherheits-Updates

Bugfixes + kleine Anpassungen (bis 3 Std./Monat, nicht tUbertragbar)

Support per E-Mail/WhatsApp, Reaktion werktags < 24 h

GroBere neue Features nach Aufwand oder als Festpreis-Paket.

OPTIONAL: STUFE 3 — NACH GO-LIVE

OPTION PREIS



Content-Engine / Instagram-Automation (Anbindung bestehende Pipeline) 4.900 € + 200 €/Monat

White-Label-Ausbau (Tenant-Verwaltung, Branding, Subdomains) — East West lizenziert das 9.900 € einmalig
System an Partneragenturen, siehe Abschnitt 07

Campaign-/Web-Monitoring auf Anfrage



07 — AUSBLICK

Aus dem Kostenpunkt wird eine Einnahmequelle

Das System ist von Tag 1 mandantenfahig gebaut. East West kann es unter eigener Marke an Partneragenturen
lizenzieren.

Jede Modelagentur hat dieselben Probleme: Mietsoftware ohne Eigentum, keine Al, Datenpflege von Hand. Die Architektur
dieses Systems trennt Mandanten bereits vollstdndig voneinander — Daten, Nutzer, Rechte und Branding sind pro Agentur
isoliert. Was dafur noch fehlt, ist die Vermarktungsschicht: Tenant-Verwaltung, eigene Subdomain je Agentur, Logo- und
Farblibernahme, Abrechnung.

WAS DER WHITE-LABEL-AUSBAU LIEFERT

¢ Tenant-Verwaltung: neue Partneragentur anlegen, Nutzer einladen, Module freischalten — ohne Entwicklungsaufwand

¢ Eigenes Branding je Agentur: Logo, Hausfarbe, Absenderadresse; die Partneragentur sieht ihr eigenes System, nicht
eures

¢ Eigene Subdomain je Mandant (z. B. agentur.agencyos.de)
¢ Abrechnung & Vertragslaufzeiten pro Mandant, inkl. Nutzungsgrenzen

¢ Zentrale Updates: neue Funktionen stehen allen Mandanten sofort zur Verfigung

RECHENBEISPIEL — KONSERVATIV GERECHNET

SZENARIO AGENTUREN LIZENZ JE MONAT ERLOS PRO JAHR
Erste Partner aus dem eigenen Netzwerk 3 390 € 14.040 €
Etabliert im DACH-Markt 8 390 € 37.440 €
Mit gréBeren Hausern und Zusatzmodulen 15 490 € 88.200 €

Der White-Label-Ausbau kostet 9.900 € einmalig —

bei drei Partneragenturen ist er nach rund neun Monaten bezahlt. Ab der vierten Agentur tragt das System nicht nur
sich selbst, sondern die gesamte Investition in das Agency OS.

WARUM DAS NUR MIT EINEM EIGENEN SYSTEM GEHT

Mietsoftware wie Mediaslide lasst sich nicht weiterlizenzieren — sie bleibt fremdes Eigentum. Weil East West hier
Eigentimer des Systems ist, ist der Weiterverkauf Gberhaupt erst mdglich. Aus einer internen Investition wird ein
Produkt. Empfehlung: White-Label erst nach dem Go-Live und ein bis zwei Monaten Realbetrieb angehen — was
die eigene Agentur taglich nutzt und fir gut befindet, verkauft sich anschlieBend deutlich leichter.




08 — ABLAUF

Zeitplan & nachste Schritte

Parallelbetrieb statt Risiko-Umstieg: Mediaslide wird erst gekiindigt, wenn das Team vollstédndig umgestellt ist.

PHASE INHALT DAUER
Kickoff Discovery-Workshop: Workflows, Mediaslide-Export, Prioritaten Woche 1
Stufe 1 Kern-System bis Go-Live Woche 2-7
Parallelbetrieb System lauft neben Mediaslide, Daten migriert, Team eingewiesen Woche 6-8
Stufe 2 Newsletter, Vertrage, References, Scouting, Bl Woche 8-13
Mediaslide-Kiindigung Sobald das Team vollstédndig umgestellt hat ab Woche 10

WARUM MIT MIR

¢ |ch baue solche Systeme laufend: KI-CRM fiir Solar-Installateure, Recommerce-Plattform mit Multi-Vendor-Payments,
Instagram-Automations-Pipelines im Produktivbetrieb.

¢ Ein Ansprechpartner statt Agentur-Overhead — direkte Kommunikation, kurze Wege, schnelle Iterationen.

¢ Human-in-the-Loop als Prinzip: Die Al bereitet vor, Menschen geben frei. Keine Automatisierung von verbindlichen
Buchungen, Vertragen oder Zahlungen ohne Freigabe — das passt zur 6ffentlichen Haltung von East West zu fairem Kl-
Einsatz in der Mode.

NACHSTE SCHRITTE

1 — Kurzer Termin (30 Min): offene Fragen, Prioritaten

2 — Auftragsbestéatigung + 1. Rate

3 — Discovery-Workshop + Mediaslide-Export anfordern
4 — Go-Live Stufe 1 nach ca. 6-7 Wochen

Yves Unser
Unser Ventures UG - yves.unser@me.com



